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Seslén FORMACION SECTOR AEROPORTUARIO HORAS
1 |[COMO ES EL SECTOR AEROPORTUARIO 3
2 |LADIGITALITZACION DEL SECTOR AEROPORTUARIO 3
3 |EL AEROPUERTO SOSTENIBLE 3
4 |EL PASAJERO EN EL AEROPUERTO 3
5 |EL SERVICIO DE ASISTENCIA EN TIERRA 3
6 |LA SEGURIDAD EN EL AEROPUERTO 3
7 |EL MANTENIMIENTO DE INFRAESTRUCTURAS AEROPORTUARIAS 3
8 |LOS AEROPUERTOS GLOBALES 3
9 |LA CARGA AEREA 3
10 |PLANIFICACION DEL AEROPUERTO EN EL CONTEXTO DEL CIELO UNICO EUROPEO 3
11 |NUEVOS MODELOS DE NEGOCIO EN LOS AEROPUERTOS. OPORTUNIDADES STARTUPS 3
FORMACION INTERNACIONAL HORAS
12 |AEROPUERTO DE LONDON HEATHROW 2
13 |AEROPUERTO DE AMSTERDAM SCHIPHOL 3
14 |VISITA AEROPUERTO DE BARCELONA 3
FORMACION TECNOLOGICA HORAS
15 |TECNOLOGIAS 4.0 4
16 |INTERNET OF THINGS 4
17 |INTELLIGENCIA ARTIFICIAL - VISION ARTIFICIAL 4
18 |BIG DATA 4
19 |TECNOLOGIAS TRACKING 4
GESTION EMPRESARIAL HORAS
20 |COMO SON LAS STARTUPS: EMPRENDER EN UNA STARTUP. LEGALIDAD EN LA STARTUP 3
21 [COMO SON LAS STARTUPS: INTRODUCCION AL DESIGN THINKING. IDEACION-PROTOTIPO-EVALUACION 3
22 |LEAN STARTUP E INNOVACION: INTRODUCCION AL LEAN STARTUP. DEFINICION DEL USUARIO FINAL 3
23 [LEAN STARTUP E INNOVACION: BUSINESS MODEL CANVAS. METODOLOGIAS AGILE Y SCRUM 3
24 |LEAN STARTUP E INNOVACION: CONSTRUCCION DE UN MVP. METRICAS DE SEGUIMIENTO 3
25 [CREANDO UNA SOLUCION VIABLE: IDEACION DE SOLUCIONES. EVALUACION Y SELECCION 3
26 |CREANDO UNA SOLUCION VIABLE: DEFINICION DE LA PROPUESTA DE VALOR. PROTOTIPO Y DEFINICION DE METRICAS 3
27 |CREANDO UNA SOLUCION VIABLE: VALIDACION Y TEST DE LA IDEA / LA GESTION DE UNA STARTUP: GESTION ADMINISTRATIVA BASICA 3
28 |LA GESTION DE UNA STARTUP: GESTION ECONOMICA Y FINANCIERA DE LA EMPRESA. CREACION DE EQUIPOS Y GESTION DE PERSONAS 3
29 [LA GESTION DE UNA STARTUP: CREACION DE UNA CULTURA BASADA EN LA INNOVACION. HERRAMIENTAS DE GESTION 3
30 |LA GESTION DE UNA STARTUP: FINANCIACION. IDENTIFICACION Y CAPTACION DE CLIENTES 3
31 [LA GESTION DE UNA STARTUP: TECNIQUES DE VENTA, PERSUASION Y NEGOCIACION. ELEVATOR PITCH 3
32 |ESPACIOS DE INNOVACION PARR LA CREACION DE STARTUPS 4
TUTORIAS POR PROYECTO HORAS
SECTORIAL/TECNOLOGICAS/GESTION EMPRESARIAL - HORAS TOTALES 60
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